
 

 

N O U S  C O N T A C T E R  

L Y C E E  D E S  M E T I E R S   
H Ô T E L L E R I E  R E S T A U R A T I O N  

C O M M E R C E  W E B  M A R K E T I N G  
D E  L ’ A R R O U Z A  

28 Boulevard Roger Cazenave 

B.P. 707 

65107 LOURDES Cedex 

Tel : 05.62.42.73.90 

Fax : 05.62.94.28.65 

Mail : 0650014m@ac-toulouse.fr 

http://arrouza.entmip.fr/ 

CONTACT : 

Cheffe d’Etablissement 

Anne CLAVE 

 

Directeur Délégué aux Formations Professionnelles et Technologiques 

Frédéric DELGA 

L E S  D E B O U C H E S  

 Vie active 

 Certificat de Spécialisation Vendeur  

Conseil en Alimentation 

 Bac Professionnel métiers relation client 

option A (animation et gestion de l'espace 

commercial )  

  

  Un lycée à taille humaine   

  (270 élèves) 

 

  Un internat de 117 places 

 

  Proximité de la gare SNCF: 20min à    

  pied  (le lundi et le vendredi, un  

 service gratuit d’acheminement des  

 bagages gare/lycée) 

 

 Un environnement naturel et des  

 activités au sein du foyer  
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http://www.onisep.fr/Ressources/Univers-Formation/Formations/Lycees/Bac-pro-Vente-prospection-negociation-suivi-de-clientele
http://www.onisep.fr/Ressources/Univers-Formation/Formations/Lycees/Bac-pro-Vente-prospection-negociation-suivi-de-clientele


 

   LES ENSEIGNEMENTS 

 Français-Histoire-Géographie  

 Enseignement moral et civique 

 Mathématiques 

 LV1 (possibilité LV2) 

 Arts appliqués et Culture artistique 

 EPS 

 Accompagnement personnalisé 

 

 Enseignement professionnel   

 ✓ réception et suivi des commandes 

 ✓ mise en valeur et  approvisionnement 

 ✓ conseil et accompagnement du client 
 dans son parcours d’achat 

 Prévention-Santé-Environnement 

 Chef d’œuvre / Projet Pro 

 

 

Le CAP Equipier Polyvalent du Commerce  

se prépare après la 3ème. 

 

 

POUR QUEL MÉTIER ? 

 Employé de libre service dans                

les hypermarchés, supermarchés, 

hard-discount, supérettes, grands 

magasins spécialisés.   

 Le titulaire d’un CAP EPC travaille 

sous la responsabilité d’un chef de 

rayon ou d’un responsable de point 

de vente.  

 

V O S  Q U A L I T E S  

Motivation 

Organisation 

Discrétion  

Adaptabilité  

Disponibilité 

Rigueur  

Esprit d’équipe 

Méthodique 

Dynamisme  
LA REFORME DE LA VOIE PRO 

Co-enseignement français/math et  

enseignements professionnels 

Réalisation d’un « chef d’œuvre » 

Possibilité d'organiser la formation en 1, 2 ou 3 ans 

 


